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Abstract:  

Islam is a complete system of life and a religion that has been 

revealed for the problems of every age, and there is no precedent in 

the age that a problem has arisen and there is no answer to it in Islam, 

because Islam is the religion of nature and the nature of Islam. No 

matter how many problems have come, Islam has answered them 

and where other religions of the world are silent, Islam offers a 

solution to this problem, because the rest of the religions are stagnant 

and in order to solve new problems in Islam, the Sharia has given us 

the principle of ijtihad. Even today there are many modern problems 

in the world which are being solved by the principles of ijtihad and 

one of the important modern problems is the problem of drop 

shipping. And today these works are being done on a large scale. So 

we have to find out the Shariah point of drop shipping and present 

the Shariah point of view so that we can act accordingly. 

In this paper, the definition of drop, what is drop shipping, how it 

works, and the historical aspect of it is discussed. In this way, their 

practical forms are discussed and both legal and illegal types of cases 

are discussed. In this way, the ownership is discussed. Ownership 

should be clear in taking a thing and selling it, thus possession has 

also been discussed that you must be in possession while giving a 

thing. 
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 تعارف:

ازل کیاگیاہےاور  

 

ززمانے کے مسائل کے لیے ب
 
 نظیر نہیں ملتیزمانے میں ایسی کوئی  اسلام ایک مکمل نظام حیات ہےا ور ایساد ین ہے جوہ

  اہہے تنے کہ ایک مسئلہ پیش آبکا ہو اور اسلام  میں اس کا جواب نہ ہو کیونکہ اسلام دین فطرت ہے  اور اسلام کی فطرت میں قدرت نے لچک دی ہے

مسئلہ  کاحل پیش  سپیش  آئیں اسلام نے اس کا جواب دبکا ہے  اور جہاں دنیا کے ادوسرے  ادبکان خاموش ہوجاتے ہیں وہاں اسلام ا بھی مسائل

  جمود کاشکار ہیں  جبکہ  نئے مسائل حل کرنےکےلیےشریعت نے ہمیں اجتہاد کااصول دبکاہےتو آ
 

اہے،کیونکہ ب اقی مذاہ

 

ج بھی  دنیا میں بہت سے کرب

د مسائل میں  سے ایک  اہم مسئلہ ڈارپ شپنگ دیک د مسائل ہیں جن کو اجتہاد کے اصولوں کےذریعے حل کیےجارہےہیں اور ج  دیک ہے۔  وننکہ کا ج 

زے پیمانے پر اور بہت تیزی سے ہورہاہے اس لیے ڈراپ شپنگ کے متعلق شرعی نقطہ نظر  کی وضا

 

 کی روورت ہے ۔ڈراپ شیپنگ  کاکام بہت ب 

 

 حت

 ڈراپ شپنگ کیاہے؟:

تی  کیایز  ہے؟ ہوویسےتوڈراپ شپنگ کاعمل کافی پرانہ ہے لیکن اس کااستعمال س  سے زبکادہ اس دور میں شروع ہواہے۔ڈارپ شپنگ   

اہے اوروہ ا

 

اہےاور ایسی یز  کابھیجناجو بھیجنے والے کے ب اس موجود نہیں ہے بلکہ بھیجنے والاکسی دوسرے آدمی سے اشتہار اٹھاب

 

 پہنچاب

 

شتہار لوگوں ی

اہے تو جس آدمی کے ب اس واقعی میں یز  موجود ہوتی  ہے وہ اس  کو کہتاہے کہ اپٓ اس یز  کواس

 

  آرڈر مل جاب
 

ڈریس پر پہنچادیں۔ا حت

2

 

اہے(کسی کمپنی

 

 انٓ لائن کسی طریقے سے پہنچاب

 

اہے اور لوگوں ی

 

اہے جو دوسرو کا اشتہاراٹھاب

 

 سے ایک مثلاً ایک ڈارپ شپر) ڈارپ شپر وہ ہوب

اہےاور پ شپرپراڈکٹ کی اشتہارلیتاہے  اوروہ کمپنی کسی بھی یز  کی ہوسکتی ہےمثلاکرکٹ کے یز یں بنانے والی کمپنی ہےتو ڈار

 

ایک یٹ  کا اشتہار اٹھاب

اہے اوروہ سٹور ایمیزون ،شوپی فائی بکااس کے علاوہ  کوئی اور سٹور بھی ہوسکتاہےتو

 

 اس اشتہار کو  آن لائن سٹور پر اس کو ایک آن لائن کسی بھی سٹور پر لگاب

اہے تو کسٹمرایک اور ادٓمی دیکھتاہے جیسے ہم کلائنٹ کسٹمر کہتے ہیں،یعنی وہ اس یز  کولیناوالا

 

 اس یز  کےلیے ارٓڈر دےآہےآن لائن سٹور پرتو آ  آرڈر ہوب

 

 

اہے جس نے کسی اور کمپنی کی یز  کی اشتہار اپنی انٓ لائن س

 

اہے) یعنی اس ادٓمی کے ب اس جاب

 

ور پر لگائی  ہے( اب ڈراپ شپر  ڈراپ شپر کے ب اس جاب

اہے وہ اس ارٓڈر کو اس کمپنی کو بھیجوادےآہے)

 

اہے اور اس یعنی اس کمپنی کو جو یٹ  بناتے ہیں( اور ساتھ میںکیاکرب

 

 اس کسٹمر کااڈریس بھی اسےیڈ  کرب

اہے کہ ہے۔کمپنی کوکہتاہے کہ اس یز  کو اس پتہ پر پہنچادیں۔تو اب وہ کمپنی وہ یز جو اس نے بنائی ہے وہ اس کلائنٹ کو بھیج دےآ

 

تو یہاں سوال پیداہوب

ارے ثالل میں یٹ  ڈراپ شپر کواس یز  کاکیافا
 
روپے کی ہے تو ڈراپ شپر اس کو اپنے آن لائن سٹور ۲۰۰ئدہہ ہوا ۔اس کو فائدہہ آ ہے کہ  وہ یز  یعنی م

اہےتو کلائنٹ اس یز  کو  ۲۲۰پے 

 

د لیتاہےتو ڈراپ شپر اس کمپنی کوارٓڈر دےآہے  ۲۲۰پر لگاب زیک

 

  خ
 

روپے کی ۲۰۰روپے پر کیونکہ وہ یز  ہے ۲۰۰پر حت

 پہنچادےآہےتو کمپنی 

 

اہے۔ ۲۰روپے میں تو اب درمیان میں جو ۲۰۰اس یز  کوکلائنٹ ی

 

 روپے تھے وہ ڈراپ شپر کامنافع سمجھاجاب

 اس صورت کی شرعی حیثیت بعد میں ذکر کی جائے گی۔نوٹ:

اریخ:

 

 ڈراپ شپنگ کی ب

 ۱۹۷۰سے۱۹۵۰

 

 ی

اکہ کسٹمرکے آرڈر کو پوراکرنے کےلیے   میلسے آ کام شروع  ۱۹۵۰ڈراپ شپنگ کاجونظرآ ہے آ کافی پرانی ہے

 

 آرڈر ہواہےمثلاً اس طرح ہوب

اتھا۔

 

 کیٹلاک  کااستعمال ہوب

 

 

                                                           
2 amazon.com، What is a drop shipping business model?،(30/05/2023) 
(https://sell.amazon.com/learn/what-is-dropshipping) 
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 کیایز ہے؟ گآرڈر کیٹلا میل

اور اس میں آ ۔تھی جاتی  کی تشہیر کی ءد ا متعد موصول ہوتے تھے جس میں میں میل چھوٹے کتابچے تھے جو انہیں گآرڈر کیٹلا میل  

اکہ اپٓ  فون

 

اکہ اس  یز  کو آ ہوب

 

 تھیں۔اور کمپنی کاکام آ ہوب

 

 ا ء کاآرڈرلے سکت

 

زاہ راس اان کے ذریعےکیٹلاگ سے ب 

 

 پہنچاب

 

پ کے دروازے ی

 اس کام کو پوراکرنے کےلیے دوکمپنیاں سرگرم تھی

 
 

 آ کام ان کمپنیوں Searsاور  JCPenney کی زمہ داری ہوتی ۔اس وق

 
 

اور اس وق

 ہوا ۔ کےلیے بہت ہی کار آمد

 

 
اب

 

 ب

: ۹۰سے ۱۹۸۰

 

 ی

ااور طریقہ وہی پرانہ استعما  

 

زھتاجارہاب

 

  بدلنے کے ساتھ ساتھ اس میں مشکلات آرہی تھیں کیونکہ کاروب ار ب 

 
 

اتھاتو ان لیکن وق

 

ل ہوب

ز طریقے سے چلائیں اور اس کام کو اور تیز کردیں۔

 

 کمپنیوں نے کوشش تیز کی کہ  کیسے ہم اپنے کاروب ار کو  موب

اکہ آرڈر آنےتو س  

 

ا ب اور اس میں سامان کو سٹاک کردبک

ے

زےگودام بنادیک

 

زے ب 

 

ارے ب اس  سےپہلے  انہوں نےآ  طریقہ اختیار کیاکے  ب 
 
پر وہ یز  م

 جویز  یں تھی ان کی میل کیٹلاگ   اس کے بعد ان کمپنیوں نے ایساکیاکہ ان کے گودا موں میںموجود ہو اور ب ااسٓانی ہم کسٹمر کو وہ یز پہنچا سکیں۔

امل کردی اور ان کی قیمتیں جو ان کمپنیوں کے ب اس  ان کے گوداموں میں موجود  ہوتی  تھی۔تواس کافا

 

ز وہ یز  ش
 
ئدہہ چھ  اور کمپنیوں بنادبکااور اس میں ہ

لیااور لوگوں کو (آ ایک لبنانی کمپنی ہےاس نے ایسا کیاکہ ان گوداموں والوں کمپنیوں کامیل کیٹلاگ اٹھاCompuCardنے بھی اٹھا لیامثلاً) 

دتےاور پھر زیک

 

اتو آ لبنانی کمپنی والے  اس گودام میں چلے جاتے اور ان سے وہی یز  خ

 

  کوئی کسٹمر آرڈر کرب
 

 گودام والے  کہتے کہ اس دینا شروع کیاحت

 ۔ پرپہنچادیں ،تو یہاں سے ڈارپ شپنگ کے کاروب ار کی نیادد ڑگئی یز  کو اس صارف کےپتے

 ۲۰۰۱سے۱۹۹۰

 

 ی

 ویلیج ۹۰پھر اس کے بعد ایک نیادور شروع ہوا  
 
 ٹیکنالوجی دنیامیں ائٓی اور دیناایک گلوب

 

ک

 

  انٹرن
 

بن ئی توا اس کے    کی دہائی کے بعد حت

ا خاصہ مشکل بعد ڈراپ شپنگ نے آن لائن کی صورت اختیار کرلی لیکن

 

و  اس ب ات پر قائل کراب
ک
داری کر یں یہاں لوگوں زیک

 

 تھا کہ آپ انٓ لائن خ

 گزرنے کے ساتھ ساتھ لوگو

 
 

 کی تفصیلات آن لائن دینا خطرے سے خالی نہیں تھا۔لیکن وق

 
 

ا شروع کیونکہ  اپنی بنک اکاوب

 

ں میں بدیلیاںں آب

 دنیا میں  دو ہی کمپنیوں نے ڈراپ شپنگ کاکاروب اہوگئیں  ور لوگ انٓ لائن کاروب ار کی طرف آنے لگے ۔

 
 

 ر نبھاللاہواتھا ۔اس وق

Pets.comاور dot comاس میں س  سے زبکادہ جس نے پیسے کمائےوہ ۔ Pets.com تھا جبکہ دوسراڈاٹ کام نے چھ  خاص فائدہہ

 حاصل نہیں کیا۔

ز  یسا اس طرح یو    
ک

 

 یز نے زاے ڈراپ ش

 
 

ا  میں وںڈراپ شپنگ کرتے وق

 

  نقصان اٹھاب

 

   وع کیاشرب
 

زھتی شپنگ کی حت

 

 ہوئی ب 

 کی

 

 کے ساتھ بہت ز مان

 
 

، ان میں 2001۔ اور   مہنگا ہو گیا دہبکاوجہ سے وق

 

فائدہہ  تھے ارب ائید وہ غیر نکہہو گئے کیو ایہیوسے بہت سے اسٹور د ی

 ۔ اور 'ڈاٹ کام' مند نہیں تھے

 
 

 ۔ ئی ڈوب کمپنی بھی اس وق

 کئی کمپنیا  

 
 

د آ  اس کی  ں اور کئی سٹور ہوگہ ہوگئے لیکن اس میں دوکمپنیاں ایسی تھی جوکہ اپنے حال میںاب اس وق ایک

 

ہی موجود تھیں ش

 آ کمپنیاں  اپنی حال میں پھر بھی کام کرتےرہیں۔ eBay.comاور  amazon.com قسمت کی ب ات ہوسکتی ہے۔

Amazon.com  اورeBay.com:کاعروج 

زب ا کیاکیسے بے نے انقلاب  یاور ا ونیمیزا   ز کہ لوگ کس طرح آن لائنان کاطریقہ آ تھا   ب 

 

دوخ  کرسکے یک

 
 

زوحت

 

جس میں س  سے زبکادہ ف

 ہو

 

 
اب

 

 ۔آسانی ہوتو انہوں نے مندرجہ ذیل طریقہ اختیار کیااور وہ س  سے کارآمد ب
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ا اتھا ایمیزون نے اس کو آسان کردبک

 

ا ہوب

 

ز یز  کےلیے خود ہی تشہیر کرب
 
مہنگے  ،کرنے کے تکنیکی تشہیر ر بنانے اور اس کیاب آپ کو آن لائن اسٹو پہلے ہ

ز کو ان کی ۔ ابرہی روورت نہیں عمل سے گزرنے کی

 

ز
م

 

ٹ

ے

ئ

 ہیں آپ اپنے آ

 

 پر درج کر سکت

 
ے

لایے گا یعنی آپ کے   یفکٹر آپ کے لیے وہ اور  ساب

اایمیزون کاکام ہوگا اور اس یز  نے ایمزون کو

 

 پہچاب

 

  کامیاب کرنے میں ایک اہم کردار اداکیا۔ا ء لوگوں ی

 :۲۰۱۸۔۲۰۱۰چینی انقلاب

 مگر کیسے؟ بکاکر د یلبدی کے لیے ڈراپ شپنگ کو ہمیشہ میں چینی انقلاب نے  2010

ا مشکل تھا تو اس وجہ سے زبکادہ کاروب ار   

 

 میں چینی ڈارپ شپرز کے ساتھ کام کرب

 
 

ارہا،USAپہلے وق

 

ب اب ا  علی میں 2010 لیکنمیں ہوب

  ۔ اس وکیا یجار Aliexpressنے 
ک

 پر،  ب

 
ے

زکوئی  ساب
 
ز ءاور ڈراپ شپرز سے ا  رزفیکچرمینو چینیہ

 

دخ  ہیں یک

 

 ۔سکت

ک  آسان تھا جتنا کسی اتنا ہی آاور   ز یز  کوئی یعےآؤٹ کے ذر آن لائن اسٹور سے چ 

 

دخ ایک

 

 ۔ب

زز کے ساتھ  USAعمل کو  ڈراپ شپنگ اور پورے  ،بکا رکاوٹوں کو دور کر د نے زب ان اور ثقافتی اساور چین نے ایک اور اہم کام آ  کیاکہ 

ے

کے سپلاب

 بھی تھا۔سستا   ۔اور آ آسان اور  بکاآسان بنا د دہبکاز کام کرنے سے کہیں

  Shopifyکے علاوہ،  اس

 
 

ا بہت آسان  یا یک ، جس نے امیدان میں آبکااس وق

 

زلو سامنے  ،میں 2015پھر  اور۔کردبکاکامرس اسٹور بناب اوب 

زلو سامنے  ا ،:بکاآ   ا Shopify یک اوب 
ک

 یتیبدل د ڈراپ شپنگ اسٹورز میں سے Aliexpressخودکار  اسٹورز کو نیم Shopifyجو  ہے ب

ز Oberloہی نے  Shopify میں 2017رہا کہ  باتنا کامیا آہے۔ 

 

دخ   اور ا ا،یک
ک

ز ب

 

دکو م ۔مربوط کیا یک

3

 

اریخ ہے ڈراپ شپنگ 

 

اریخ  اپنےتوآ ایک مختصر ب

 

 اپٓ  میں ایک دچسپ  اور طالعہ کی کہ  کس طرح آبکااور کس طرح  کامیابی کاسفر عبورکیااس کی ب

 کرنے کاموضوع ہے۔

 عملی صورتیں اور اس کی شرعی حیثیت:

شتہار کوایک کسٹمرنے انٓ لائن ا ایک ڈراپ شپر نے ایک کمپنی کی کسی بھی پراڈکٹ کی اشتہار لے لیااور اس کو اپنے آن لائن سٹور پر لگادبکااس۔۱نمبر

  کواس کمپنی سٹور مثلااًیمیزون ،دراز،شوپی فائی،پر دیکھ لیااور اس کسٹمرنے ڈراپ شپر کوارٓڈر دےدبکا۔ڈراپ شپر نے اس اڈراور اس کسٹمرکےاڈریس

 کو اگٓے فاروٹ کردبکا جس نے وہ یز  بنائی ہے۔

د ایک ڈراپ شپر ہے جس کا انٓ لائن سٹور ہےا  کرنے کےلیے ور وہ مثلاًبکر کے کمپنی  کےیز وں کی اشتہار کی تصومثلاً زیک

 
 

زوحت

 

ز اپنےسٹور پر ف بک

ا 

 

داس یز  کی قیمت میں اضافہ کرکے اپنے سٹور پر لگاب د کی نہیں  ہے بلکہ بکر کی ہےلیکن زیک اہے۔یعنی یز  زیک

 

د نے ۲۰۰ہے یز  لگاب روپے کی ہے لیکن زیک

  آرڈر اگٓیاتوا ۲۲۰اس کو 
 

ڈریس کے اوپر اس یز  کو س نے وہ آرڈربکر کوفاروڈ کردبکاکیونکہ یز  بکر کےب اس موجود ہےتو بکر نے اس اکالگادبکااور حت

دنے کلائنٹ کسٹمر سے ۲۰۰بھیجوادبکا  دکامنافع سمجھاجائےگا۔تو اب اس صورت کی شرعی  ۲۰روپے لیےتھے تو یہی  ۲۲۰روپے پے لیکن زیک روپے زیک

د کی ہے ز ان کے ب اس ہے اور اس یز  حیثیت کیاہوگی کیونکہ یز  نہ زیک د کےب اس ہے پس صرف ایک تصوبک  اور نہ زیک

 
 

زوحت

 

 وہ اس یز کو ف

 

 کے بدوت

اہے  ذیل میں اس کی شرعی حیثیت بیان ہوگی۔

 

 کرب

 شرعی حیثیت:

 ۔شرعی حیثیت بیان کرنے سے پہلے  دواصول کاجاننارووری ہے ۔۱

ز ہوگا بکانہیںاگر کوئی یز  اپٓ کی ملکیت میں نہیں ہے تو کیا پہلااصول : 

 
ے

اجاب

 

  کرب

 
 

زوحت

 

 ۔وہ اس یز  کااگٓے ف

                                                           
3 Wholesaleted، The History of Drop shipping: Where Did it All Star(،29/05/2023) 
https://www.wholesaleted.com/the-history-of-dropshipping/ 
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زہ ہے بکانہیںدوسرااصول :

 
ے

اجاب

 

 کرب

 
 

زوحت

 

 قبضہ نہ کیاہوتو اس کو اگٓئے ف

 

 ۔ کوئی یز  ملکیت میں ہولیکن اس پر ابھی ی

داری سے پہلے آگے بیجنا) زیک

 

 (sale without ownershipخ

ز صورت:

 
ے

اجاب

 

 ب

زا مسئلہ آ ہے کہ ایک یز  کو بغیر ملکیت کے اگٓےمندرہ ب الا ڈراپ شپنگ کی صورت میں س    

 

د نے اس یز  کو  سے ب  بھیجاجاراہاہے یعنی زیک

 کردبکااور پھر مالک سے ڈیل کیا اور مالک کوکہاکہ اس یز  کواگٓےکسٹمر کو بھیجاجا

 
 

زوحت

 

د نے سے پہلے دوسرے ادٓمی کوف زیک

 

د کے خ ئےتو یہاں یز  نہ توزیک

 کیاجائے جواپٓ کی ملکیت میں نہیں توملکیت میں ہے اور نہ ہی اس نے قبضہ

 
 

زوحت

 

  اس کی حیثیت کیاہوگی۔ کی ہے تو اگر ایسے یز  کو ف

 ہے کہ:

 

ک
اہے حضرت حکیم بن حزام سے راوب

 

 میں آب

 

ک
 حدب

 
َ
يْسَ عِنْدِي أ

َ
بَيْعَ ل

ْ
ي ال ِ

يُرِيدُ مِن 
َ
جُلُ ف تِينِي الره

ْ
ِ يَأ

ه
الَ يَا رَسُولَ اللَّ

َ
بِعْ مَ عَنْ حَكِيمِ بْنِ حِزَامٍ ق

َ
 ت
َ
الَ لَ

َ
ق
َ
وقِ ف هُ مِنْ السُّ

َ
بْتَاعُهُ ل

َ
أ
َ
ا ف

يْسَ عِنْدَكَ 
َ
 4ل

 میں عرض کیا:بکارسول اللہصلى الله عليه وسلم حضرت حکیم بن حزامؓ سے مروی ہےکہ انہوں نے نبی کریم   

 

دم

 

اہے جو جھ کی ج

 

 یرےے ب اس ندہہ آب

ا اہہتاہے جو یرےے ب اس موجود نہیں ہوتی  کیامیں اسے 

 

دب زیک

 

د کردےدبکاکروسے ایسی یز  خ زیک

 

زمابکا:صلى الله عليه وسلم ؟آپ ںب ازار سے خ

 

اد ف

 

وہ یز  ’’نےارش

 بیجاکرو جو تمہارے ب اس موجود نہ ہو۔

 

 م

زصورت:

 
ے

 جاب

ز صورت آ ہوسکتی ہےکہ ایسی صورت میں بیع کامعاملہ مشتری سے نہ کی جائے بلکہ مشتری  سے بیع  

 
ے

کاوعدہ کرلیاجائے ۔ اس کی جاب

5

مثلاً 

اری صورت میں ڈارپ شپر آ وعد
 
د کر اپٓ کو بھیجوں گا اور کسٹمر آ وعدہ کرم زیک

 

ے کہ اگر طلوبہ  فت  کے ہ کرے کسٹمر سے کہ میں اس یز  کو خ

 

 
 

زوحت

 

  وہ یز  آجائے تو ڈراپ شپرکسٹمرکےساتھ ب اقاعدہ معاملہ کرکے اس یز  کو ف
ً
ملا
ع

  
 

دوں گا پھر حت زیک

 

  کردے۔طالبق ہواتومیں اسے خ

ا 

 

 کرب

 
 

زوحت

 

 قبل القبض ف

 اس پر قبضہ نہیں ہے توکیاایسےیز  مثلاً ایک یز  توملکیت میں ہے لیکن اس نے قبضہ نہ کی ہوتو کیاایسی یز  کابیجنا جو ملکیت میں تو ہے لیکندوسرا اصول:

ز ہوگابکانہیں؟

 
ے

اجاب

 

 کرب

 
 

زوحت

 

 کاف

دلیاکسٹمر سے ڈیل کرنے کے بعدتو آ یز  اب اس  کی ملکیت میں آ زیک

 

 ہے  لیکن اس نے قبضہ نہیں  کیااور کمپنی گییہاں مثلاً آ  یز  توڈراپ شپر نے خ

 اور بھی آئی ایک 

 

 کرو تو یہاں اس نے اس یز  پر قبضہ نہیں  کیاتو یہاں ایک قباحت

 
 

زوحت

 

 تو ملکیت سے پہلےہی ڈیل والے کوکہاکہ اس یز  کو کسٹمر کو ف

 کر

 
 

زوحت

 

ا دوسراملکیت میں آنے کےبعد اس یز  پر قبضہ  کرنے سے پہلے اس کو ف

 

ا۔کرب

 

 ب

 (sale without possessionقبضے سے پہلے آگے بیچنا)

 ہے:

 

ک
 اس  مسئلے کے ب ارے میں بھی حکیم بن حزام سے رواب

مَا يَحِلُّ مِنْهَا وَمَا يَ 
َ
رِي بُيُوعًا ف

َ
ت
ْ
ش
َ
ي رَجُلٌ أ ِ

 
ِ إِن

ه
تُ: يَا رَسُولَ اللَّ

ْ
ل
ُ
الَ: ق

َ
الَ: عَنْ حَكِيمِ بْنِ حِزَامٍ، ق

َ
ق
َ
 يَا »حْرُمُ؟ ف

َ
ت
ْ
ا اش

َ
خِي إِذ

َ
رَيْتَ ابْنَ أ

قْبِضَهُ 
َ
ى ت بِعْهُ حَته

َ
 ت
َ

لَ
َ
 6بَيْعًا ف

                                                           

ازدي، 4 ک ال 

 

اان

 

ست
ج 
لس

 أبو داود ا

 

عث

 

ش
ا کماان بن ال 

سلٹ
ک داود،  ۳۰۵ص  ،۲بیروت:دار الفكر(جلد  )سنن أن 

  الاربعۃ ، تقی عثمانیمفتی  5
 

کو ع علیٰ مذاہ
لب ی
 ۷۷،ص۱( ج۲۰۱۵:معارف القرآن کراچی۔ کراچی ب اکستان ،) فقہ ا

 ۶۰۲ح154ص۱ج(ھ1408۔الثقافيةبيروت: مؤسسة الكتاب ) المنتقى من السنن المسندة أبو محمد عبد الله بن علي بن الجارود النيسابوري ، 6
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دام ؓ سے مروی ہےکہا

 

 میں عرض کیا:صلى الله عليه وسلم نہوں نے نبی کریم  احضرت حکیم بن ج

 

دم

 

اہوں تواس میں ال بکارسول اللہ’’کی ج

 

 میں کاروب ار کرب

زمابکا اے بھتیجےصلى الله عليه وسلم اپٓ ‘‘وحرام کیایز یں ہیں؟

 

ز نے ف

 

  تم کوئی یز  خ
 

  حت
 

 نہ یچو  حت

 

 ی

 
 

دو تو اس وق  اس پر قبضہ نہ کرلویک

 

 ‘‘ ی

 یہاں اس ب ات کاسمجھنا بھی رووری ہے کہ قبضہ  کے شرعی اعتبار سے دوقسمیں ہیں:۔

دار کے قبضے میں آجائے۔۔حسی قبضہ:۱ زیک

 

دونوں طورپر خ
ً
ملا
ع

دی ہوئی یز  حسااًور  زیک

 

اہے خ

 

 حسی قبضے کامطلب  آ ہوب

ارووری ہے۔حکمی قبضے کے۔حکمی قبضہ:۲

 

  مکمل ہونے کےلیے دویز وں کاہوب

 کنندہ کے دیگر سامان سے الگ اور متعین ہو کہ آ یز  فلاں آدمی کاہے۔

 
 

زوحت

 

داہوامال ف زیک

 

 الف۔خ

دی ہوئی یز  اپنے استعمال میں  لانے کی مکمل قدرت حاصل ہواور اس کے ضمان میں آجائے۔ زیک

 

دار کوخ زیک

 

 ب:۔خ

ز ہے ورنہ نہیںاگر ان دونوں صورتوں سے کوئی 

 
ے

اجاب

 

 کرب

 
 

زوحت

 

دی ہوئی یز  کو اگٓے ف زیک

 

۔بھی صورت مکمل ب ابکاجائے تو خ

7

 

 آ ہے کہ یہاں ڈاریکٹ ڈیل  

 

 کی جاتی  ہے لیکن یہاں مندرجہ ب الاجو صورت بیان ہوئی ہے ڈراپ شپنگ  کی اس میں س  سے پہلی قباحت

د  ہےاور نہ ڈراپ شپر اس میں کلائنٹڈراپ شپر کی طرف سے جبکہ یز  اس کے ب اس ملکیت میں موجود نہیں  زیک

 

اہے کہ میں اس یز  کوخ

 

سے وعدہ کرب

اہے ۔تو ملکیت کے نہ آنے کی وجہ سے آ

 

 کرب

 
 

زوحت

 

  نے کے بعد اپٓ کوبھیجونگابلکہ بغیرملکیت کہ اس پر اس یز  کو ف

 

 صورت حرام ہوگیااور یہاں ق

  صورت حرام ہے۔بھی ضہ نہ حکمی ہے نہ حسی تو ان دونوں قباحتوں کی وجہ سے آ

زصورتوں پر

 
ے

 کی روورت ہواتواب ہم ان جاب

 
 

دا آ وق

 

 کی روورت ہے لاکھوکی تعدامیں لوگ  کاروب ار کرتےہیں تول

 
 

 حث اب وننکہ آ وق

ز ہے۔

 
ے

 کرینگےجوجاب

زصورتیں: 

 
ے

 جاب

اہے بین الاقوامی

 

اہے اور ملکی طور پر بھی ہوب

 

اہے کہ ڈراپ شپر ب اکستان میں طو اب وننکہ آ کاروب ار بین الاقوامی طور پر بھی ہوب

 

ر پر ایساہوب

اس کو  واسطے سے یس کے ہے اوراس کاسٹور موجود ہےایمیزون بکاکسی بھی  ای کامرس پلیٹ فارم پر  اور  کلائنٹ لندن سے ہےتو آ ڈراپ شپر علی ایکسپر

 آ بین الاقوامی صورت ہوگیا۔ بھیجوادےآہےن سے لند اہئنہ

   بکا
ک

اہے تو وہ یز  اس آدمی کوملکی سطح آ وٹس اب

 

  ڈیل مکمل ہوجاب
 

اہے اور حت

 

ڈراپ شپنگ کے طور پر  اور کسی ہول سیل کےذریعے سے ڈیل کرب

 پہنچادےآہے۔

 کاہے تو اب  آ اب یہاں دوقسم کےمعاملات ہوتے ہیں ایک معاملہ ڈارپ شپر اور کلائنٹ کاہے اور دوسرا معاملہ ڈراپ شپر اور یز  بنانے والے کمپنی 

 نوں معاملات کو شرعی طورپر دیکھناہے۔دو

 کرنے کی کوشش کرتے ہیں تو یہاپہلامعاملہ:

 

ارے سامنے دو قسم کے یعنی ڈراپ شپر اور کلائنٹ کامعاملہ تو س  سے پہلے اس معاملے کودرس
 
ں م

 مسائل ہے:

 پہلا مسئلہ:

 ڈراپ شپر   

 
 

اہے وہ آ ہے کہ جس وق

 

 وہ یز  ADر)کلائنٹ کو وہ اشتہایہاں س  سے پہلے جو مسئلہ سامنے آب

 
 

(دےرہاتھا اس وق

 بھی وہ یز   ڈرا

 
 

 ڈراپ شپرکلائنٹ کے ساتھ ڈیل کررہاتھااس وق

 
 

پ شپر کے ڈراپ شپر کے ملکیت میں موجود نہیں تھی،اور اس طرح جس وق

 ملکیت  میں موجود نہیں تھی۔

                                                           
 (۴/۶)۵۳،قرار رقم ۱۰۰،ص:قرارت وتوصیات مجمع الفقہ الاسلامی الدولی 7
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 دوسرامسئلہ:

  ڈراپ شپر نے کمپنی وا  
 

 پہنچادبکایہاں دوسرا مسئلہ آ  ہے کہ حت

 

 آ یز  ڈراپ شپر کے لے کوکہاکہ اس یز  کوکلائنٹ ی

 
 

جائے اس وق

اکہ معاملہ در

 

ارووری ہےب

 

 ہوجائے۔قبضے میں نہیں تھی،تو آ دو مسئلے پہلے معاملے میں آجاتے ہیں،اب ان دونوں معاملے کو حل کرب

 

 س

ئنٹ کے ساتھ ب ات کریں کہ آ  جو میں اپٓ کوجس یز  کواہہی یے کہ وہ کلااس مسئلے کے حل کرنے کاطریقہ آ ہے کہ  ڈراپ شپر  :پہلے مسئلے کاحل

  تم مجھے آڈر دوگے
 

 کااشتہار دیکھارہاہو یعنی آ  یرے ااور اپٓ کا جومعاملہ ہورہاہے اس کو حتمی بیع نہیں سمجھاجائے گابلکہ حت

دوتو آ  یرےے طرف سے بیع کاوعدہ ہے)اور بیع کے وعدے پر مندرجہ ب الاحث گز زیک

 

  میں آ  رچکی ہے(یعنی خ
 

 کاوعدہ ہے یعنی حت

 
 

زوحت

 

ف

اراحتمی بیع سمجھا جائےگا۔
 
   م

 

   میں آ یز  اپٓ کو بھیجوں گا ب
 

دوں گا اور اس پر قبضہ کروں گا اور  حت زیک

 

 یز خ

  کے ذریعے سے اب اس کاطریقہ کار کیاہوگا؟توطریقہ اس طرح ہوسکتاہے کہ آپ کاآ آن لائن معاملہ ہے  جس یز  پر بھی  ہورہا
ک

ہے اہہے  وٹس اب

دوں گاپھر اس پر زیک

 

 قبضہ کروں گا پھر آپ کوبھیجوں بکافیس ی  سے بکاکسی بھی انٓ لائن سٹور پر توکلائنٹ کے سامنے آ ب ات  واضح کردیں کہ آ یز  میں خ

 ہوگیا۔اب ڈراپ شپر

 

س کمپنی سے رابطہ کرے گااور  وہ یز  اس ا گایعنی اب صرف آ یرےے طرف سے بیع کاوعدہ ہے تو اب وننکہ آ معاملہ درس

دےگا تو یہاں اب ڈراپ شپر کو ملکیت حاصل ہوئی ۔ زیک

 

 سے  خ

 دوسرے مسئلے کاحل:۔

 قبضہ کامسئلہ ہےتو قبضہ اس طرح ہوسکتاہے کہ ڈراپ شپر بکاتو خود جائے اور اس یز  پر قبضہ کرلے  بکاکسی  

 

 اور سے کہ دےکہ آپ جہاں ی

 بکاوکیل بھی ہوسکتاہے۔اب یرےے لیے اس یز  پر

 

وننکہ ملکیت  میں بھی ائٓی  قبضہ کریں  اب آ تھرڈب ارٹی ڈیلوری والا بھی ہوسکتاہے بکااس کادوس

اہے بکاتو وہ خود پہنچائے بکاکسی ڈیلوری والاکے ذریعے سے پہنچائے  بکا

 

 پہنچاب

 

 ڈارپ شپنگ کمپنی سے ہے   تو آ یز قبضہ بھی مل گیااب اس یز  کو کلائنٹ ی

 پہنچ جائے گی 

 

  کلائنٹ ی
 

  حقیقی معاملہ   حت

 

ان دونوں کے مابین سمجھاجائےگااور یہی حل ہے اس معاملے  اور کلائنٹ اس کو اپنےب اس  رکھ لےب

 کا۔

ا انتہائی  

 

اہے تو مندرجہ ب الاصورت بین الاقوامی معاملہ میں حل کرب

 

ملک مشکل ہے جبکہ  لیکن اب وننکہ ڈارپ شپنگ  بین الاقوامی بھی ہوب

 کے اندر آ صورت اختیار کی جاسکتی ہےاب ملک کے اندر بھی کسی جگہ آ کام مشکل ہوگااور کسی جگہ آ کام آسان ہوگا۔

ا رووری ہے کیونکہ یہاں بھی وہیدوسرا معاملہ:

 

 کرب

 

دو مسائل ہے کہ  ڈراپ شپر اوریز  بنانے والے کمپنی  کامعاملہ اب اس صورت کو بھی درس

 کیاجارہاہےاور اس طرح قبضے سے پہلے سامنے والے کلائنٹ کو الا ک کیاجارہاہے ۔توملکیت سے پہلے یز 

 
 

زوحت

 

  اس صورت کاحل کاکیاہوگا۔ کو ف

 اس معاملے کاحل:

ا ہے کہ اگر ڈراپ شپر ا ء بنانے والے کمپنی کاملازم بن جائے اور کلائنٹ کو و  

 

بلکہ ہ یز  بطور مالک نہیں اس معاملے کاحل آ بیان کیا جاب

 بطور ملازم )یز  بنانے والے کمپنی کا(پہنچایے تویہاں نہ ملکیت والا مسئلہ ہوگا نہ قبضہ کامسئلہ ہوگا۔

  بھی ۔اس صورت کاطریقہ کار آ ہوگا کہ ڈراپ شپر ا س کمپنی سے رابطہ کرے گاوہ رابطہ وہ میل پر بھی کرسکتاہے بکاکسی اور طریقے سے

ا اہہتاہواتنی اتنی قیمت میں ڈراپ شپر کمپنی والے سے ہے  گاکہ

 

 کرب

 
 

زوحت

 

قیمت بھی بتادےگامثلاً وہ پراڈکٹ  میں اپٓ کے فلاں فلاں پراڈکٹ ف

 کرونگایعنی ۲۰۰ڈالر کی ہے اور ڈراپ شپر نے کہاکہ میں اس یز  کو۱۰۰

 
 

زوحت

 

ڈالریرےےجو میں نے اس پر  ۱۰۰ڈالر آپ کے اور  ۱۰۰ڈالر پر ف

زت ہوگی  تو مطلب آ ڈراپ شپر اجیر مشترک بن جائے گا۔کمابکاہے وہ یرےے ہوں گے آ یرےای ا
 
 خ
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 اجیر مشترک کی تعریف:

  وہ کام کرے ۔ 
 

اہے حت

 

 ہوب

 
 

زت کامستحق اس وق
 
 جو اخ

 

ک من لَ یستحق الَجرة حتى فالمشتر اجیر مشترکہ اس کو کہتے ہ

  یعمل کالصباغ و القصار

 

ا یہاں ی

 

زت کا مستحق نہیں ہوب
 
ز اور دیبیکہ کام کردےجیسےپس اجیر مشترک وہ ہے جو اخ

 

۔یعنی مطلب آ   ریز بک

 میں  کئی لوگوں کا ملازم ہوسکتاہے جیسے درزی وغیرہ

 
 

 ۔تو اس کو اجیر مشترک کہتے ہیں ہے کہ وہ ایک وق

کے کو ن  آپ اس  کی ایک دوسری صورت آ بھی بن سکتی ہے کہ مثلا ڈراپ شپر کہتاہے کہ میں کمپنی والوں سے آ نہیں گنواسکتاکہ میں

 کرونگاتو یہاں ڈراپ شپر آ کرسکتاہے کہ  وہ اس کمپنی والے  سےآ  ہے   کہ اپٓ کے تنے بھی

 
 

زوحت

 

 ۱۰۰پراڈکٹ ہے میں اس کو  کونسےپراڈکٹ ف

ڈالر والی    ۱۰۰پ کے اس ڈالر ہے اورڈراپ شپر اس کو کہتاہے کہ میں آ ۱۰۰فیصد  مہنگی داموں پر بھیج سکتاہو مثلاً  اپٓ کے ا ء میں کسی  یز  کی قیمت 

زت ہوگی۔آ رووری بھی نہیں کہ کمائی  ۲۰۰پراڈکٹ کو 
 
 کروں گاتو آ کمائی یرےی  اخ

 
 

زوحت

 

فیصد ہی ہو وہ کم بھی لگاسکتاہے یعنی اس   ۱۰۰ڈالر پر ف

 کرے گامثلا ۲۰۰کامطلب آ ہےکہ اگر وہ 

 
 

زوحت

 

ڈالر ہوگی لیکن اگر اس نے آ یز   ۷۰ بھی ہوسکتاہے  تو کمائی یہاں ۱۷۰ڈالر سے اس یز  کو کم پر ف

 کیاتو آ  زبکادہ کمائی  مالک کو دبکاجائے گاکیونکہ آ یز  اصل میں کمپنی کی ہے۔ ۲۰۰

 
 

زوحت

 

 سے زبکادہ پر ف

  آ ڈراپ شپر ملازم بن جائے اور آ آرڈر لےکسی بھی کلائنٹ سے تو اب آ ارٓڈر وہ اپنے مالک کی طرف فاروڈ کرے گااور مالک
 

س یز   ااب حت

الیکن یہاں  دومسائل پیش ائٓیں گے،یعنی اب یہاں  رسک کس  کاہے یعنی اگرو

 

 ہوب

 

 پہنچائےگا تومعاملہ درس

 

ہ یز ضائع ہوئی تو  ضمان  کوکلائنٹ ی

 کس پر ہوگا۔

 رسک کس کے ضمہ ہوگا:

 ڈراپ شپر بکاملازم کے اوپر اس میں کوئی   ضمان نہیں گااگر یز  کمپنی نے خود کلائنٹ کو ڈیلور کی ہے تویہاں سارارسک کمپنی کے اوپر ہوپہلی صورت:

 ہوگا۔ 

ےاور پھر اس دوسری صورت آ بن سکتی ہے کہ ملازم یعنی ڈراپ شپر خود جائےاور کمپنی سے اس یز کو لے اور اس پر قبضہ کردوسری صورت:

 ڈیلور کردے تواب یہاں ضمان ،رسک کس پرہوگا۔

 

 یز کو کلائنٹ ی

 گا۔ ملازم پر ضمان کب ہو

زاب ہوگی مثلاً اگرایک یز  اگر ملازم نے لاپرواہی اختیارکی ۔۱

 

 کی یح    کنگ ن نہیں کی اور وہ ۔یعنی اس نے ایسی لاپرواہی اختیارکی کہ وہ یز  اس سے خ

 س  چھ  ٹھیک کیاہے یز ٹوٹ گی تو اب ضمان ملازم پر ہی آئے گاکیونکہ اس نے احتیاط نہیں کی۔اگراس نے آ سارہ معاملہ ٹھیک کیاہے یعنی کنگ ن

    مالک پرہی ضمان ائٓے گانہ کہ ملازم پر۔پھر بھی وہ یز  

 

 ہلاک ہوگی توب

ر ہے کہ آ راستہ محفوظ نہیں ہے اور ایک یز  کو ڈیلور کرنے کےلیے  دو راستے ہیں اور ایک کے ب ارے میں آ مشہو۔ عمومی احتیاط نہ کرنے پرضمان :۲

س نے عمومی احتیاط نہیں کی۔لیکن اگر اس نے اس اب  ضمان ملازم پر ائٓے گاکیونکہ ا ملازم نے اس یز  کو اسی  راستے پر ڈیلور کردبکااور یز  ونری ہوئی تو

 لیکن پھر بھی یز  ونری راستے سے ڈیلور کردبکاجوراستہ محفوظ تھالیکن پھر بھی ونری ہوگی تو اب یہاں ضمان مالک پر ہوگاکیونکہ ملازم نے احتیاط کی

 ملازم ہے۔ ہ یز  اصل میں مالک کی ہے ڈراپ شپر  کی نہیں اور ڈراپ شپر ایک ہوئی ، ضمان اس لیے مالک پر آئےگاکیونکہ و

 حاصل حث:

زنس کرنے کا 

 

ز طریقہ ہے ب 

 
ے

لیکن اس اس ساری  تفصیل سے آ ب ات معلوم  ہوتی  ہے کہ ڈراپ شپنگ ایک اچھا عمل ہے اور ایک جاب

ارووری ہے اور ان کی جو صورتیں بنتی ہے

 

ارووری ہے جس طرح اس قاللے اس کوشریعت کے ڈھانجے میں میں جومسائل ہیں  اس کاحل کرب

 

 لاب



 
58 

  

اہے۔آ ب ات میں چھ  صورتوں پر تفصیلی حث گزر چکی ہے اور آ وہی صورتیں ہے جوبین لاقوامی اور ملکی سطح پر س  سے زبکادہ اسی پر

 

 ہی عمل ہوب

ز حل جوبتابکاگیاہے  ایسا نہیں 

 
ے

اہے بلکہ  اس ہے کہ صرف یہی حل اہل علمسمجھنارووری ہے کہ  اس قاللے میں اس کی جاب

 

 کی طرف سے بیان کیاجاب

روب ار اور ڈراپ شپنگ کے علاوہ  بھی علماء حضرات نے اس کاحل پیش کیاہے لیکن یہاں اس قاللے میں جو صورتیں بیان کی گی ہیں  آ آن لائن  کا

 کےمعاملے میں س  سے آسان اورممکن صورتیں ہے۔

 

 

 

 

 

 

 

 


